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ANIMA E CORPO Investimenti

1O IMPECCABILE

Case da SOgNo disu:gnate su misura e confezionate
come abiti sartoriali, assecondando 1 gusti e
le esigenze del roprietario. Un piacere ma anche

un affare.

ueste residenze a la carte, infatti,

nel giro di pochi anni aumentano di valore fino
a otto volte il loro prezzo iniziale

bitare una villa di legno & ['ul-

tima fronciera del lusso, Una fi-

losofia di vita che sposa il nspetto
F I

per I'ambiente, senza rinuncia-

re a1 comfort della tecnologia.
Ma soprattutto € un investimento, Anzei
un business da urdoe come nel caso di un -
prenditore italiano che ha acquistato uma re-
stdenza in Flonda da 220 g per S85mula
euro ¢ nel giro di otto me-
si [ha ceduta per un mu-
lione e mezzo di dollari,

A discgnare queste ca-
s¢ s misura, confezio-
nate come un vesito se-
guendo «la tagha» ¢ le
esigenze del futuro pro-
prietaro, < pensa una-
=ienda tetra iealiana, S
tratta della Pagano Sy-
stem che da olore 40 an-
Bl |1r-hi1|ct'. con creatvitd sartoriale e tec-
niche d'avanguardia, scenografie sugge-
stive per una clientela di prestigio. «Olrre
al fascinoe di vivere m un ambiente natu-
rales, spiega Andrea Pagano, il 34enne
presidente del gruppo, «l'acquisto di que-
ste case ¢ anche un affare. Il cliente divenea
IFl]]‘rt'11ii|T(:lrl' N\,“'l‘_‘:[l.{'l‘ll.h} |[ [erTeno in li,‘l'll.
costruire. E comprando una villa i la car-
te valorizza 1l suo investimento fino a ot-
to volte il prezzo miziales.
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di CHRISTTAMN RERNMA

A Oricola, in Abruzzo, gli stabilimen-
o della ditta sfornano cirea 20 residenze ['an-
no. Una manciata di settimane per I'as-
semblaggio e il gioco ¢ farto. La villa da fa-
vola ¢ pronta. Niente cantiere, perché non
si ha bisogno di opere in muratura, ¢ nes-
sun intervento che stravolga la natura cir-
costante. La casa s1 mimetizea armomo-
samente nel verde. «ll legno ¢ il materiale
nobile per eccellenzan,
continua Andrea, «adat-
tO 2 OFNI COSITUZIONE per-
ché resistente, riceo di sto-
ra ¢ culturas.
Ad avviare la dirta negli
anni 60, «quando non esi-
steva ancora la culiura del-
I"eco-abataren, & stato i
padre Vincenzo. Un pio-
niere coraggioso che ha
trasmesso la passione per
il legno ai figli. Oltre ad Andrea, in azien-
da lavera anche Enzo, 37ennc architetto, che
st occupa del design e dei rapport con
clienti. E il business negli ultimi anni ¢ de-
collato, Tanto che sono raddoppian gli ad-
decti ¢ le unitd i*1'm|ul[i'ﬁ'. [ 70% delle
vendite { 20 mulioni di fartorate’) & all'estero,
E seguendo 1 mercani piti sensibili sono
nate due joint venture, in Francia e in In-
ghilterra, che presto saranno affiancare da
altrertante fabbriche,
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LA PAROLA CHIAVE
EGO-COMPATIBILE

Le ville di Pagano System aprono le porte
di un mondo nuovo; i;p.lrﬂn del lusso eon-com:

patibile. Ogni progetio ¢ unico, irripetibile
¢ 4 misura duomo, realizzato in armonia
con I'ambience circostante; sta dal punto di
vista csterico che nella seelta dei materiali.

Il segreto del successa? Andrea non ha
dubbe: «Coniugare la tradizone con la rec-
nologia. Una nicerta che andrebbe bene an-
che per l'economia italianan. E spiega:
«Moi ¢i sentiamo come degli artigiani hi-
gh tech, in gmdn di realizzare |‘u'ndml[ n-
novativi senza mai dimenticare il rappor-
to con il compratores. Gia, perche chi ac-
quista una villa i la carte da Pagano segue
passo c:[un]:-c\ passo la nascita della casa dei
sogni. «lnvitiamo nella sede romana 1 no-
stri clienti. Il contatto diretto é la caratte-
|'i5[1'|.‘.‘! t's{.{'rviﬂl(‘ dl.‘i nosiro IT‘Iﬂdﬂ L'il [ava-
rarew. I lo stesso vale per il ream di reeni-
ci ¢ dipendenti. «Sono entrato in azienda
a 16 annin, nicorda Andrea, «¢ ho occupato
tutti 1 ruoli: anche -:|L||:Hi di usciere ¢ mon-

rarore ql.nr'u.in necessano, come nel 93 3 per

una costruztone sul lago di Klagenturt. E
I'affiatamento con 1 dlpa.ndmt: che decre-
ta la forza di un'impresan. E proprio dal-

f.’lll‘”]'l"”l." i-I-IIdc" rrf l'l‘flfl_'"”l'
di nuna delle ville

Le case Pagano System sono realizzate in fasce la-
mellari di pino e rivestite di &gm pregiati come il
miogano, il teak ¢ il rifiugin. Deotate di tutti i comfort
(doppi vetri, impianti d'aria condizionata, siste-
mi di sicurezza ece. ), sono costruite su misira, as-
secondando i gusti ¢ la personalita del cliente che
viene coinvolto in tutte le _ﬁts: della realizzazione,
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Andrea Pagano, 34 anni,
Irn'.r.ﬂ'u!'rm:‘ di I

System, Uazienda romana
fondata oltre 40

anni fa dal pm‘fr{ Fincenzo.

I Austria, a garanzia di Li'.mlllﬁ. proviene
tutto 1l legname, Le case firmate Pagano so-
no realizzate in fasce lanellart di legno di
].1|!'|l. ¥, FIVESELDe ILll rrl.'l[-.'!'L.I.|1 l."'fl.'::l.l[l. |.|.:l siL1=
dio di progettazione si serve di software ¢
macchinari a controllo numenco, ovvero do
1t 11:11.'“ I.'.'IE"'.,EI.:I L{L I,igil.l'l'l.'. 1‘['\'h.|]'|' [ 1']!;[“]1‘ ![
|v:_1n-.1. gt strutturas, precisa Andrea, wha
|'|'||';._'|||'|!.,:I I.]l P'l.'ff.: I.'||I.' YOOIy |"r'\ }g\'[h”l [

lavoratt con la sapienza dellartigiano in

un Processao |\L1hl-fl1u‘]llhtli.1E1‘. La tecnolo-
gl & ["altro valore aggiunto di chi compra
Una NostIa casaw.

La clientela ¢ prevalentemente mrer-

nazionale, «Ma non solo, Stiamo prepa

INTERNET POINT

L P.’I\'ZIJ 1oL
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rando in questi glorni una grande casa m

Limbna perun famoso artore italiano», S
tratta comunque di persone che non si
fanno spaventare dai prezzi al metro qua-
dro: dai 2mula curo in su. Come il prin-
cipe Rantert di Monaco, o come un pe-
troliere russo che ha voluto net dintorni
di Mosca una villa da 2Zmila mq con pi-
scima ¢ sala cmematogratica. Cifre da ca-
pogiro che ]u-m in }-n-cl1.| anni s1 trasfor-
e ]rl 'l"':'l.'ll-|.|1l."| |!J] Imvestumen.,

Uno dei prossinu obietrivi dell azienda
¢ sbarcare in America, magan trovando un
partner ideale per crescere ancora. Inranto
tanti fari sono puntat sull'azenda. Diver-
se banche d'affan e fondi d'ivestimento s
sono fattl avanti per entrare nell' azionaria-
to. Tuttavia in via Trigoria, a Roma, 51 con-
tinua a badare al sodo. Gli ordini per nuo-
ve case nempiono la serivania degli ufhict.
i .l_'l' I l,'lll.:l.h‘ul:!ll L s, \.lh s .'\'l.lln.l:l'l.'..!. '“'ll.
lavero non a mancheras. Tante ville, ma an-
che residenze di tuen tipt. Nel 2002 Pa-
g.'lr'll.'l E'I,I E'II'I'IH'LEI"Ir.\,HIBI [ r'-‘.l.]l..-'f.ll!ﬂ '||I'| .'1|.|E|.'|-
nato dell Ohman, sullo stretto di Ormue, un
albergo da 70 stanze. Un piccolo paradi
so terrestre, raggiungibile dopo alcune ore
di fuoristrada. «Un'esperienza meraviglio-
Sk, ['I\_'l.ll'._i.l 'IE 1_['-‘“‘.1”'.' |'|'|.'|||.|.\-LEI.'|I Hl': LI |'I.'|1"
se in Clil porterel a vivere la 1:1|nig|:'.1. M so-
O ImMnauEmorns \ll..l'l.l. I.'|.|!|'.:'|'.| & I.!'L.l;..! l.'."-'l]l..'l.

di quel popalon,




